
KERNZIELGRUPPEN 

EINSATZBEREICHE DES ERFAHRENEN REFERENTEN

Volker Geyer ist Visionär und Vordenker 
in seiner Branche. Sein Vortragsstil ist 

authentisch, leidenschaftlich und absolut 
praxisnah. Aha-Erlebnisse sind garantiert! 

Thomas Issler, Inhaber Internet-Marketing-College

VOLKER GEYER
Handwerksunternehmer,
Internetmarketing-Experte, 
EKS-Stratege, Franchisegeber 
& Markeninhaber im Handwerk

• kleine und mittelständische Unternehmer
• Selbständige und Freiberufler
• interessierte Führungskräfte

• Jahrestagungen 
• Verbands -und Unternehmertage
• Handwerkskammer-Veranstaltungen 
• Marketing- und Digitalisierungs-Events

• Fachverlags-Events
• Internationale Messen 
• manchmal auch für Ministerien 
• und die Europäische Kommission

KEYNOTE SPEAKER &
VORTRAGSREFERENT

IMPULSVORTRÄGE 
Content-Marketing: Mit Storytelling in die Herzen und Köpfe der Kunden!

Positionierung: Mit klarer Strategie zum Marktführer!

Kooperation im Handwerk: Mit Win-Win-Effekten zum Erfolg! 

Führung neu definieren: Attraktives Leadership im Handwerk!
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Volker Geyer zeichnete sich durch eine lebendige Vortragsweise aus, in die er 
auch die Gäste mit verschiedenen Fragen einband. Der intensive Bezug zur 
Praxis machte seinen Internet-Marketing-Vortrag besonders nutzbringend.

                         Handwerkskammer Region Stuttgart   

Das Internet hat alles verändert. Für Handwerksbetriebe und kleine, mittelständische Unternehmen 
war professionelles Marketing früher oft nicht bezahlbar. Heute ist die Investition dafür überschaubar. 
Sie brauchen lediglich eine ordentliche Internetseite und einen durchdachten Plan für die Inhalte, 
die Sie kommunizieren wollen. Content-Marketing heißt der Aufmerksamkeits- und Reichweiten-
turbo im Internet. Geschickt eingesetzt, generiert Content-Marketing hohe Besucherzahlen und 
tägliche Kundenanfragen. 

Praxiswissen pur zum Thema Internet-Marketing von einem erfolgreichen, marketingorientierten 
Handwerksunternehmer. Jeder Unternehmer, Selbständige und Freiberufler wird staunen, was mit 
gezieltem Content-Marketing und emotionalem Storytelling für kleine, mittelständische Betriebe 
und Unternehmen alles möglich ist. Lebendig und kurzweilig zieht Volker Geyer die Zuhörer mit 
seiner Internet-Marketing Strategie in seinen Bann. 

Ich zeige Ihnen offen und authentisch, wie mein kleines Handwerksunternehmen 
durch geschickten Einsatz von Storytelling eine echte Erfolgsgeschichte geworden ist. 

Wie unsere Website oft viele tausend Seitenaufrufe am Tag generiert, wie wir Reichweiten 
erzielen, an die ich zuvor niemals gedacht habe und wie sich dadurch unser kleines 

Unternehmen zu einer echten Premium-Marke entwickelt hat. 
                        Volker Geyer
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CONTENT-MARKETING: 

MIT STORYTELLING 
IN DIE HERZEN 

UND KÖPFE DER KUNDEN!



Der Bauchladen ist tiefste Vergangenheit. ALLES-FÜR-JEDEN-Strategien funktionieren immer 
weniger. Kunden sind heute anspruchsvoller denn je. Auftraggeber ziehen es immer öfter vor, mit 
ausgewiesenen Spezialisten zusammen zu arbeiten. Nur dann sind sie auch bereit, entsprechend dafür 
zu bezahlen. Sich klar zu positionieren, bedeutet Stärken und Qualitäten in einem Betrieb zu schaffen 
und gezielt herauszustellen. Die richtige Positionierung kann für Handwerksbetriebe, für kleine und 
mittelständische Unternehmen, für Freiberufler und Selbständige der Beginn eines individuellen  
Erfolgskonzeptes sein. 

Volker Geyer ist nicht nur Unternehmer im Handwerk, er ist konsequenter EKS-Anwender mit 
Strategiestudium. Er hat zudem eine Marketingausbildung absolviert und mit seinem Wissen und 
seiner Erfahrung im Jahr 2005 eine spitze Positionierung für seinen eigenen Betrieb gestartet. 
Durch diese Spezialisierungs- und Markenstrategie hat sich seine Marke „Malerische Wohnideen“ 
zum Marktführer entwickelt. Das auf sein Unternehmenskonzept aufbauende Partner-System 
für gestaltungsorientierte Malerbetriebe ist nach nur fünf Jahren in Deutschland,  
Luxemburg, Liechtenstein, Österreich und der Schweiz sehr erfolgreich.
  

Der Handwerksunternehmer Volker Geyer weiß, wovon er spricht. Als Malermeister 
und Betriebswirt des Handwerks mit Zusatzqualifikation zum strategischen Marketing 
hat er seinem eigenen Betrieb über viele Jahre zu einer messerscharfen Positionierung 

verholfen. Mit seiner Differenzierungsstrategie hat sich sein Unternehmen zur 
Marke im Handwerk und zum Marktführer entwickelt.

Rolf Wohllaib, Marketingleiter Sto Deutschland
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POSITIONIERUNG: 

MIT KLARER STRATEGIE 
ZUM MARKTFÜHRER!

Konzentrieren Sie sich auf Ihre Stärken und verschaffen Sie Ihrem Unternehmen auf 
dieser Basis ein unverwechselbares Profil. Haben Sie Mut, öfter mal NEIN zu sagen 
und trauen Sie sich, der Experte zu werden für die Dinge, die Sie am besten können.

                                Volker Geyer   



Kooperieren anstatt konkurrieren: Handwerksunternehmer Volker Geyer hat 
früh erkannt, dass es mehr lohnt, gemeinsam mit anderen ambitionierten 

Betrieben künftige Märkte, Produkte und Kunden zu entwickeln, 
anstatt sich ruinöse Preiskämpfe zu liefern.

              Olaf Deininger, Chefredakteur handwerk magazin

Einzelkämpfer haben es heute schwer, sich am Markt zu behaupten. In Zeiten der Digitalisierung 
müssen sich Handwerksbetriebe nicht nur über die sozialen Medien vernetzen. Sie müssen auch 
nach intelligenten Kooperationsmöglichkeiten Ausschau halten, sich dort aktiv einbringen und aus 
der einzigartigen Synergie Vorteile für den eigenen Betrieb nutzen. Die gewinnbringenden Effekte 
und Chancen, die sich aus klug aufgestellten Kooperationsgemeinschaften ergeben können, werden 
immer noch erheblich unterschätzt.

Seit 1998 beschäftigt sich Volker Geyer intensiv mit Kooperation im Handwerk und Empfehlungs- 
marketing. In dieser Zeit hat er sein erstes Kooperationsnetzwerk mit 20 Betrieben erfolgreich 
aufgebaut und betreut. Im Laufe der Jahre hat er zahlreiche Fachartikel veröffentlicht. Er hat  
Kooperationsmanager über einen Bildungsträger geschult. Er hat bundesweit zahlreiche Handwerks- 
kooperationen gecoacht und begleitet. Volker Geyer spricht die Sprache der Handwerker genauso 
gut wie die der Marketingexperten. Der leidenschaftliche Netzwerkstratege hat die Gabe, beide 
Welten zu verbinden. Es gelingt ihm immer wieder, Marketingtheorien in die Unternehmerpraxis 
umzusetzen. Heute ist Volker Geyer ein erfolgreicher Franchiseunternehmer im Handwerk.

 Intelligent aufgestellte und gut positionierte Kooperationsgemeinschaften, 
in denen die richtigen Menschen zusammenwirken, können Ergebnisse erzielen, 

die für einen Einzelnen schlichtweg nicht möglich sind. Angefangen bei reduzierten 
Einkaufspreisen über gemeinsame Werbemöglichkeiten, wertvollen 

Erfahrungsaustausch, gemeinsame Mitarbeiterausbildung bis zur Markenbildung 
mit zahlreichen Alleinstellungsmerkmalen. Mehr Win-Win geht nicht!

                     Volker Geyer
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KOOPERATION IM HANDWERK: 

MIT WIN-WIN-EFFEKTEN 
ZUM ERFOLG!



Unsere aktuelle Epoche ist geprägt von Unsicherheit, Komplexität und permanentem Wandel. Zudem 
regiert eine Informations- und Reizüberflutung unsere Welt. Das allgemeine Miteinander der  
Menschen leidet darunter mehr und mehr. Die Antwort von Unternehmen und Führungskräften 
darauf muss sein, den Umgang mit sich selbst und den Mitarbeitern achtsamer zu gestalten, sich an 
Werten zu orientieren. Achtsam mit sich selbst und achtsam mit anderen umzugehen, ist ein immer 
häufiger aufkommender Ansatz moderner Unternehmensführung. Unternehmen transformieren sich 
so zu Wertegemeinschaften, in denen sich alle beteiligten Menschen wohlfühlen. Achtsamkeit ist 
eine in die Zeit passende Haltung zur Verbesserung der Unternehmens- und Mitarbeiterführung. Sie 
legt den Fokus auf Selbstkenntnis, sie stellt den Menschen in den Mittelpunkt und sie legt Wert auf 
die Auseinandersetzung mit den Emotionen. Sie ist ein hervorragender Ansatzpunkt, den Heraus-
forderungen unserer Zeit an den Fundamenten zu begegnen anstatt nur an der Oberfläche.

Eine achtsame Unternehmens- und Menschenführung hilft dabei, dem Wandel gewachsen zu 
sein, Krisen zu meistern und Chancen zu entdecken. Sie kann das Handwerk für Nachwuchskräfte 
attraktiver machen, mehr Sinnhaftigkeit, Wertschätzung und eine gesunde Arbeitsatmosphäre 
ermöglichen. Eine achtsame Unternehmensführung schöpft das Potential eines jeden Mitarbeiters, 
sie bereitet den Nährboden für Kreativität und neue Ideen im Unternehmen. Nicht zuletzt hilft sie, 
Dinge in Fluss zu bekommen und Leichtigkeit herbeizuführen.

Volker Geyer ist das Paradebeispiel eines mittelständischen Unternehmers, der eine 
achtsame Lebens- und Menschenführung intuitiv vorlebt. Sein werteorientiertes Denken 

und Handeln orientiert sich an Sinnhaftigkeit und emotionaler Intelligenz. Das entspricht 
einer zukunftsorientierten Unternehmensführung mit Attraktivität für alle Beteiligten. 
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FÜHRUNG NEU DEFINIEREN:

ATTRAKTIVES LEADERSHIP 
IM HANDWERK!

Achtsamkeit ist eine Schlüsselkompetenz, um aus eingefahrenen Mustern 
auszusteigen, um neue Ideen und Handlungen zu entwickeln und diese erfolgreich 

umzusetzen. Daraus erweckt die emotionale Intelligenz, eigene und fremde Gefühle 
wahrzunehmen, zu verstehen und dadurch situatives Denken und Handeln 

erheblich zu begünstigen!
                                Volker Geyer   

Dominik Ley, internationaler Mindfulness-Trainer
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Berichte über Volker Geyers Erfolgsgeschichte und Internet-Aktivitäten 
 • Printmedien wie FAZ, impulse, brand eins, HORIZONT
 •  Fachmagazine der Handwerksbranche wie handwerk magazin, DHZ
 • Diverse Online-Marketing-, Social-Media- und Unternehmer-Blogs 
 • Verschiedene Fernsehsender (ZDF, VOX, RAI)

Dank Internet ist Volker Geyer einer der 
bekanntesten Handwerksunternehmer in Europa 

Antonio Tajani (seit 2017 Präsident des Europäischen Parlamentes) 

HIGHLIGHTS
Volker Geyer wurde für sein Unternehmenskonzept im Rahmen der KMU-Woche „Secret of Success“  
der Europäischen Kommission in Brüssel geehrt. 

Er hielt auf Zypern einen Keynote-Vortrag vor den Wirtschaftsministern der Europäischen  
Kommission, nahm an einer Podiumsdiskussion mit den Wirtschaftsministern teil und leitete einen 
Workshop mit internationalen Wirtschaftsexperten.

Volker Geyer veröffentlichte mit Thomas Issler das Fachbuch „Der Internet-Marketing-Plan für 
Handwerksunternehmen“. Seit 2015 ist er Mitveranstalter des „Internet-Marketing-Tag des 
Handwerks“ mit bis heute einigen tausend Teilnehmern. 

Volker Geyer zählt zu den gefragtesten KMU Best Practices im deutsch-sprachigen Raum. Er ist 
ein beliebter Speaker in Sachen Internet-Marketing, Unternehmenspositionierung, Kooperation  
im Handwerk und Führung. Mittlerweile hält er seit über zehn Jahren regelmäßig Honorarvorträge 
auf Branchenevents, Tagungen und Messen.

Sein größtes Publikum waren über 1.000 Zuhörer, sein kleinstes Publikum um 30 Personen.



Seit 1980 Handwerksunternehmer
1982 Meisterprüfung 
1984 Betriebswirt des Handwerks 
1996 EKS-Strategie Fernstudium 
1999 UNI MARKETING INSTITUT Augsburg 
2005 Start einer Spezialisierungsstrategie 
2010 Start strategisches Internet-Marketing 
2011 EU-Ehrung „Secret of Success“ in Brüssel 

2012 Sieger “Handwerkerseite des Jahres“ 
2013 Sprecher bei EU-Ministerkonferenz 
2014 Buch „Der Internet-Marketing Plan“ 
2015 „Internet-Marketing-Tag im Handwerk“ 
2017 Internationalisierung des Unternehmens 
2019 Franchisegeber im Handwerk 
Buchautor, Blogautor, Keynotespeaker, 
Inhaber diverser Marken im Handwerk

Die Inhalte meiner Vorträge sind mitten aus meinem mit Höhen und Tiefen 
gespickten Unternehmerleben, zu 100% praxisnah und authentisch. Ich spreche 

grundsätzlich frei. Letztlich möchte ich mit meinen Impulsvorträgen, kleinen und 
mittelständischen Unternehmern Mut machen, ihre Möglichkeiten auszuschöpfen 

und ihr Geschäft für eine erfolgreiche Zukunft weiterzuentwickeln. 
Dafür greife ich manchmal tief in meine persönliche Erfahrungsschatzkiste.

VOLKER GEYER
CEO | GESCHÄFTSFÜHRER

  +49 611 987 7081
  +49 177 420 9125

info@malerische-wohnideen.de
www.malerische-wohnideen.de

VITA

Haben Sie Fragen zu meinen Vortragsthemen oder möchten Sie einen Termin vereinbaren? 
Dann freue ich mich auf Ihre Buchungsanfrage mit den Eckdaten Ihrer Veranstaltung. 
Ich setze mich umgehend mit Ihnen in Verbindung und sende Ihnen mein Angebot.

Weitere Impressionen meiner Vorträge finden Sie auf meiner Speaker-Website: 
www.volker-geyer.de 

Ihr Volker Geyer 



AUSGEWÄHLTE VORTRAGSREFERENZEN
VON VOLKER GEYER

• Verbände
 Bundesverband Schwimmbad & Wellness e. V.
 Fachverband der Stuckateure Baden-Württemberg
 Zimmereiverband Baden-Württemberg
 Codex - Das Netzwerk der Besten
 Wirtschaftsverband Bozen

• Verlage
 Deutscher Fachverlag GmbH
 Konradin Mediengruppe
 Holzmann Medien GmbH & Co. KG
 AT-Fachverlag GmbH

• Bildungsträger
 Verbundwerk Deutschland eG
 GOAB GmbH
 Hochschule Darmstadt

• Kammern 
 Handwerkskammern Schwerin, Stuttgart,  
 Wiesbaden, Rhein-Main, Saarland,  
 Münster/Westfalen und die IHK Wiesbaden

• Messen
 Web-Chance Messe Frankfurt
 Heimtextil Messe Frankfurt
 FAF Farbe, Ausbau & Fassade
 BAU-Messe München
 IHM München

• Gewerbevereine
 Gewerbeverein Hünfelden
 Gewerbeverein Büdingen

• Handwerkskooperationen
 Meisterwerk Handwerk-Kooperation Leverkusen
 Unternehmerfrauen im Handwerk Rems-Murr-Kreis e.V.
 Handwerksjunioren Esslingen-Nürtingen e. V.
 Werkhof’07 GmbH
 Meisterteam LGF GmbH & Co. KG

• Handel
 Hagebau GmbH & Co. KG
 Höffner Möbelgesellschaft GmbH & Co. KG
 Westerhorstmann Bauzentrum GmbH & Co. KG
 NETTO AG Balsthal, Schweiz
 Maler-Einkauf West

• Industrie
 KNAUF Akademie
 Sakret Trockenbaustoffe GmbH
 CAPAROL Akademie
 Uzin AG

• Ministerien
 Wirtschaftsministerium Ljubljana
 Wirtschaftsministerium Berlin
 Europäische Kommission Brüssel
 Wirtschaftsministerium Nikosia

• Marketing
 Marketingclub Niederbayern
 WSM GmbH
 Internet-Marketing-College
 Marketingzeitschrift HORIZONT

VOLKER GEYER
Aperto Homestyle Company S. L.
Scharnhorststr. 3
D-65195 Wiesbaden

   +49 611 987 7081
  +49 177 420 9125
info@malerische-wohnideen.de
www.malerischewohnideen.de


